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COMMERÇANT GROSSISTE AU DETAIL (PRODUITS ALIMENTAIRES)

Objectif de l’entretien : 
· [bookmark: _GoBack]Situation des produits alimentaires et non alimentaires sur le marché local
[bookmark: _Hlk91056671]Note : les produits à identifier peuvent varier d’une région a une autre, adapter les produits selon le contexte
· Niveau de demande sur le marché 
· Le système d’approvisionnement 

	Questions

	   Grossiste                  Détaillant

	Quels sont les prix de vente des produits alimentaires tels que le <lister les produits principaux, p.ex. riz, blé, huile, sucre, haricot, mil, sorgho, maïs  >?
Noter le prix pour chaque produit


	Existe-t-il une évolution des prix de vos produits par rapport à l’année passée à la même période ? 
Si OUI, pour quels produits ? et Quelle a été cette évolution (p.ex. : augmentation 10%, 50%, réduction, etc.)?
Noter l’évolution pour chaque produit


	Quel est le niveau de stock des produits au niveau du marché local ? 
Et par rapport à l’année passée à la même période ?


	Avez-vous constaté un changement (augmentation / réduction) de la demande sur les produits au niveau du marché ?
Si OUI, pour quels produits ?
Noter les produite et le changement (augmentation/réduction) 
Si OUI, d’après vous, quelle est la cause ?


	Quelle est votre capacité d’approvisionnement maintenant? 
Quantité et fréquence pour les produits principaux <liste des produits principaux, p.ex. riz, blé, huile, sucre, haricot, mil, sorgho, maïs  > 
Noter la fréquence / quantité pour chaque produit


	Avez-vous des difficultés d’approvisionnement (prix, stock, délais…) avec vos fournisseurs ? 
Si OUI, pour quels produits ?


	Quelles sont les principaux défis de votre commerce en ce moment ?







COMMERÇANT DE BETAIL

Objectif de l’entretien : 
Note : les produits à identifier peuvent varier d’une région a une autre, adapter les produits selon le contexte
· Situation des prix
· Etat du bétail
· Niveau de demande sur le marché

	Questions

	Quels sont les prix de vente du bétail <lister le type de bétail, p.ex. mouton, chèvre, chameau, volaille, >?
Noter le prix pour chaque type de bétail


	Existe-t-il un changement des prix par rapport à l’année passée à la même période ? 
Si OUI, pour quel type de bétail ? et Quelle a été cette évolution (p.ex. : augmentation 10%, 50%, réduction, etc.)?
Noter l’évolution pour chaque type de bétail


	Avez-vous constaté un changement (augmentation / réduction) de l’offre de bétail sur le marché par rapport à l’année précédente à la même période  ?
Si OUI, pour quel type de bétail ? 
Noter le type de bétail et le changement (augmentation/réduction) 
Si OUI, d’après vous, quelle est la cause ?


	Quel est le niveau de disponibilité et de stock d’aliment bétail du marché local ? 
Et par rapport à l’année passée à la même période ?


	Comment jugez-vous l’embonpoint actuel des animaux (p.ex. normal pour la période, a commencé à se dégrader, mauvais vu la période) ?


	Avez-vous remarqué des maladies avec les animaux (plus que d’habitude, normal, moins) ? 
quelles sont les principales maladies ?


	Avez-vous constaté un changement (augmentation / réduction) de la demande de bétail au niveau du marché ?
Si OUI, pour quel type de bétail ?
Noter le type de bétail et le changement (augmentation/réduction) 


	Avez-vous constaté un changement (augmentation / réduction) de la demande sur les produits au niveau du marché ?


	Quelles sont les principaux défis de la vente de bétail en ce moment ?
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